
 

 

京东金融集团介绍 

 

京东金融集团，于 2013 年 10 月开始独立运营，已建立起七大业务板块——供应链金融、消费

金融、众筹、财富管理、支付、保险、证券，实现了公司金融和消费者金融的双重布局。在业务方向

上，京东金融坚持移动化，并深化和拓展场景，加快走出京东。 

京东金融集团定位金融科技公司，遵从金融本质，以风控能力建设为战略第一位，以数据为基础，

以技术为手段，搭建服务金融机构和非金融机构的开放生态，致力于提升金融服务效率，降低金融服

务成本。 

京东金融集团通过领先的大数据应用，叠加机器学习、人工智能、区块链等新兴科技，建立起独

有的大数据体系、技术体系、风控体系、支付体系、投研体系、投顾体系等一整套金融底层基础设施。

公司通过将技术、产品、用户、资金端、资产端开放给银行、证券、保险等各类金融机构及其他非金

融机构，提供菜单式、嵌入式服务，为其赋能，这是一个“金融+互联网”的全新模式。 

京东金融集团建立的初心是成为一家世界级的伟大公司，以创造长期价值和社会价值为核心价值

观，以坚定、简单、极致、协同、创新和用户体验为企业信仰。公司通过不断创新，将金融科技输出、

应用到更多的场景之中，全面支持实体经济发展，促进消费升级和经济结构调整。 

 

供应链金融： 盘活企业供应链，助力实体经济 

    京东供应链金融将实体经济和创新金融有机结合，相继推出多款产品，助力实体企业的持续发展。

京东供应链金融的创新产品覆盖了很多传统融资触达不到的群体，凭借利率和服务优势为客户盘活供

应链，给客户最佳体验。 



 

 

2013 年 10 月，京东供应链金融推出第一款产品“京保贝”,“京保贝”是具有互联网特点的供

应链保理融资业务，包括应收账款池融资、订单池融资、单笔融资、销售融资等多个产品。“京保贝”

服务优势明显：门槛低，融资成本低；效率高，3 分钟审批放款；客户体验好，按天计息，随借随还。

目前,“京保贝”服务于京东商城供应商及其他电商平台客户。“京保贝”已服务近 2000 家京东商城

的供应商，客户在京东的贸易量增长超过 200%。 

“京保贝”当前已经迭代到 2.0，“京保贝 2.0”并不是单一的融资产品，而是适用多种供应链模

式、将链条上各种融资需求运用的金融工具整合为新一代的供应链金融解决方案。“京保贝 2.0”不

仅可用于京东金融自己的客户，还能够实现对外部核心企业的对接，帮助外部企业建立属于自己的供

应链金融能力。这标志着京东供应链金融实现了系统能力的对外输出。 

2014 年 10 月，“京小贷”上线。“京小贷”是为电商平台卖家提供的小额信贷服务。它基于

高质量且真实的交易数据实现了授信与风控，具有全程线上操作、三步申请、一秒到账、个性化利率、

多种还款方式等优势。目前，“京小贷”主要服务于京东开放平台商家和其他小微企业客户，极大地

改善了小微商家长期面临的融资难、融资成本高的处境。上线一年来，累计为超过 3 万个店铺开通了

贷款资格。 

2015 年 9 月，“动产融资”上线。“动产融资”是为大量中小微企业，尤其是消费品的经销商

提供的新型质押类融资产品。它依赖京东积累的上亿商品的历史销售数据和外部数据，对商品进行价

格评估和预测，并通过系统和模型进行自动化的风险管理，使得大量企业用消费品质押融资成为可能。

“动产融资”还利用动态调整的技术，大大提高质押货物的流动性、不影响客户的在途销售，尤其适

合 B2C 和 B2B 电商企业。随着“动产融资””的上线，京东供应链金融正式走出京东。 



 

 

2016 年 5 月，依托供应链金融所建立起来的企业金融服务优势，京东金融推出“企业金库”，

为企业客户提供理财服务。京东企业金库活期最低 1 元起投、定期 7 天最低 1 万起投。在同等起投

门槛或者理财期限下，其收益与灵活度都高于大部分理财产品。用户发起赎回后，最快可实现 T+1

回款。至此，京东金融实现对企业客户投、融资的打通服务，整体布局更趋于完善。 

 

消费金融：—— 发掘信用价值、助力消费升级 

京东消费金融，基于互联网数据，构建了业内领先的科技风控和消费者信用评估体系，帮助年轻

消费者、市场长尾用户发掘和变现其信用价值。2014 年 2 月，推出明星产品“白条”成为业内首款

互联网消费金融产品，让用户可以享受到“先消费、后付款，实时审批、随心分期”的消费体验，帮

助用户月均消费力提升超过 100%。2014 年 5 月，针对白条用户的量化评分卡落地，搭建了小白信

用分个人征信评估体系。 

2015 年，“白条”走出京东布局京东体系外更多消费场景，包括旅游、租房、装修、教育、购

车等，都可以使用“白条”进行分期。同时，京东消费金融还推出了业内首款积分资产管理产品“京

东钢镚”，以及和银行联名合作推出业内首款“互联网+”信用卡——“小白卡”。此外，还有服务

于项目采购、账期管理的企业定制化消费金融产品“京东金采”。2016 年 3 月，京东金融推出现金

借贷产品“金条”，依托“白条”的大数据模型和信用评估体系，同时作为“白条”在产品和场景中

的延伸，给有现金需求的“白条”用户更丰富的消费金融产品体验。目前，消费金融搭建了一套底层

大数据风控和信用生态系统，包括四大数据模型体系：风险控制模型、量化运营模型、用户洞察模型、

数据征信模型，以及四大风控系统：“天网系统”实施拦截风险订单、“天盾系统”实时防范欺诈安



 

 

全、“天机系统”实时分析信用数据、“天策系统”实时部署风险决策。征信领域，京东金融已完成

了接近 2 亿用户的信用评分。 

京东消费金融将顺应国家经济转型升级的产业政策，助力消费经济、促进消费升级，持续提升金

融服务能力。 

财富管理：——科技型财富管理平台，智能策略的生产基地 

京东金融财富管理面向个人和企业用户提供的全方位理财管理规划，以用户为中心，依托京东生

态体系内以及对外连接十几年来所积累的交易数据、信用体系和财富管理团队专业经验，通过独有的

金融科技能力，为用户提供智能型、策略型财富管理工具，全面满足用户在新时代、新场景下的新需

求。 

京东金融财富管理平台，通过对外连接与内部开发，能够创新性地对用户的资产、收益、流动性

进行管理，能够根据不同的需求配备不同的期限收益，满足客户在不同阶段、不同场景下的理财需求，

帮助客户达到控制风险、实现财富保值增值的目的。京东金融财富管理始终以用户体验为出发点为用

户提供永远都在创新的综合理财服务。 

众创众筹业务：—— 支持创业创新，提供全生态服务  

2014 年 7 月 1 日，京东产品众筹正式上线。京东众筹将众筹释义为“新场景解决方案”，旨在

激活新消费形态，倡导新文化主张，传递新生活态度。在新消费升级时代下，京东众筹不仅仅是一个

筹资平台，更是一个孵化平台，一方面扶持创业创新企业，另一方面丰富京东用户的产品体验，满足

用户的消费升级需求。 

京东东家于 2015 年 3 月 31 日正式上线，目前推出私募股权融资服务，依托京东多元化的互联

网业务体系，致力于解决创业企业融资难、个人投资难的社会难题，目前涵盖创投板和消费板两大模



 

 

块。创投板采取“领投+跟投”模式，更加有效的保护中小投资者，消费板采取“无领投”模式，投

资门槛更低，收益更加稳定。 

依托京东产品众筹和京东东家所能提供的基础服务，京东金融开创性的推出众创生态圈，目前已

经打造成为一站式创业创新服务平台，为所有创业者开放。截至目前，京东众创生态圈已经覆盖京东

资源、投资、服务对接、培训等四大体系。 

京东资源，包含京东商城、京东到家以及京东金融体系内的各个资源，涵盖渠道、物流、仓储、

信息、支付等等；投资是指京东创投，通过现金或者资源投资，助力企业渡过成长的瓶颈期；服务对

接，涵盖京东金融线上众创平台以及线下的赴筹者联盟，能够为创业创新企业对接营销、品牌、运营、

设计、法律、财务、咨询等等，助力企业全面加速成长；培训体系指的是京东众创学院，导师阵容豪

华，社群建设体系完备，众创精神得到极致发挥。 

支付业务：  —— 提供优质的支付体验、便民服务 

京东钱包专注于为各行业提供安全、便捷的综合电子支付服务，提供基于京东金融整合能力的完

整输出方案，同时也是一款为用户提供资产管理、基础生活、消费支付、金融理财服务的平台级产品。

京东钱包以丰富支付解决方案、企业增值服务及超强风控能力、资金托管能力、综合账户服务能力等

为商户和用户搭建一个优质快捷的服务桥梁。深度渗透支付、消费、生活、理财、账户等多种场景，

持续将用户体验、场景拓展、消费升级和业务创新做到极致。 

    京东支付是京东金融于 2014 年 7 月推出的新一代快捷支付产品，实现 “京东”体系用户共享、

交易互联、跨平台无缝融合；支持银行卡、白条、京东钱包余额等多种支付方式，满足多元化用户选

择；支持 SDK、H5、PC 等多种产品形态，京东支付的合作商户覆盖旅游、地产、餐饮、通讯、游



 

 

戏、电商、金融等各大行业，千万用户得以享受京东支付带来的极致便捷支付体验。引领互联网和电

子商务产业地高速发展，满足各种应用场景的个性化需求。 

保险业务：——保障用户权益，满足广大用户差异化需求 

京东金融保险凭借生根于京东生态圈的天然优势，设计并上线了多个创新产品，包括延保险、碎

屏换新险、“30·180 保障险”、商品拒收险及白条七天忘记还款险等，保障用户权益，为消费者提

供更好的风险管理服务。 

京东金融保险依托公司整体科技能力，根据大数据的精准性、动态性以及在此基础上构建的风险

管理体系，结合传统保险企业优势的精算资源，为新型的保险产品做更有效，更精准的定价，与保险

公司合作开发出费率更低，回报更高，更贴合用户当前需求的保险产品。这些产品简单、有趣，能够

为用户创造更有品质的生活。  

证券业务：—— 为证券行业提供大数据应用及技术开发平台 

京东金融依靠强大的数据能力和技术能力，推出两款最新产品服务证券行业：一是京东金融大数

据消费指数，二是京东金融量化策略开发平台（简称“量化平台”）。两款服务于证券行业的产品推

出，体现了京东金融在金融科技定位下，挖掘数据价值、输出金融科技的实力。 

 

大事记 

2016 年 

2016 年 7 月，京东众创平台（Y.JD.COM）正式上线，提供创业所需的各项服务。 

2016 年 5 月，发布两款证券行业产品，京东金融大数据消费指数及量化策略开发平台。 

2016 年 4 月，于上海证券交易所发行国内首单互联网保理业务 ABS。 



 

 

2016 年 3 月，白条品牌升级，启动独立域名 baitiao.com。 

2016 年 1 月，融资 66.5 亿人民币。 

2015 年 

2015 年 10 月，“京东白条应收账款债权资产支持专项计划”于深圳证券交易所挂牌。 

2015 年 9 月， 发布京东农村金融战略，首创全产业链全产品链金融服务新模式。 

2015 年 8 月， 同中信银行信用卡中心联合发布国内首款“互联网+信用卡”—小白卡。 

2015 年 7 月，京东众筹启动“公益众筹+”计划。 

2015 年 6 月， 投资美国大数据分析公司 ZestFinance，完善大数据风控体系。 

2015 年 5 月， 保险业务上线，首批推出海淘交易保障险、投资信用保障险等五款新型保险产品。

证券业务股票频道上线。 

2015 年 4 月，消费金融场景走出京东，上线旅游白条、租房白条等消费金融创新产品。 

2015 年 3 月，上线京东东家及京东众创生态圈，为创业创新提供全产业链一站式服务。 

2014 年 

2014 年 10 月，“京小贷”上线，为电商平台卖家提供的小额信贷服务。 

2014 年 7 月，京东产品众筹上线。推出新一代快捷支付产品京东支付。 

2014 年 3 月，理财业务上线，为用户提供一站式创新理财服务。个人资产管理工具京东钱包上线。 

2014 年 2 月，国内首款互联网信用支付产品“京东白条“上线，引领消费金融进入新时代。 

2013 年 

2013 年 12 月，首个供应链金融产品“京保贝”上线。 

2013 年 10 月，京东金融集团独立运营。 


